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POTENCIA TU
VISIÓN

Programa en

Formulación de Planes de Negocio
en Turismo Rural



MISIÓN DE ESAN

“Ofrecer  una educación super ior  humanista
cient í f ica ,  y  empresar ia l  que contr ibuya a l  
desarro l lo  integra l  de la  persona,  a l  b ienestar
de la  sociedad y  a  la  formación de l íderes
y profesionales responsables ;  capaces de
responder  a  las  ex igencias de un entorno
global izado,  y  de par t ic ipar  act ivamente en la
creación de una sociedad equi tat iva y  justa ,  en e l  
marco de los pr inc ip ios de l iber tad y  democracia .
Asimismo,  promueve y  rea l iza  act iv idades que
favorecen la  invest igación or ientada a  consol idar
espacios para la  creación inte lectual  y  ar t ist ica 
de la  comunidad univers i tar ia ,  as í  como de la  
gest ión de negocios” .  



OBJETIVOS

1
2
3
4

Br indar  a  los  par t ic ipantes los conocimientos
y herramientas para tener  una v is ión 
estratégica de negocios para la  ident i f icación 
de opor tunidades comercia les .

Br indar  a  los  par t ic ipantes las  guías para la  
apl icación de los pr inc ip ios “Lean”  de 
ef ic iencia  en cada uno de los es labones de la  
cadena product iva.

Ident i f icar  e l  modelo de negocio v iable  y  
e laboración de costos y  presupuestos de
tur ismo rura l .

E levar  e l  desarro l lo  de competencias y  
capacidades de técnicos y  profesionales para 
la  e laboración de p lanes de negocio
sostenib les en e l  t iempo.



Los par t ic ipantes que cumplan sat isfactor iamente con los

requis i tos del  programa,  rec ib i rán e l  Cer t i f icado del  Programa 

en Formulación de Planes de Negocios en Tur ismo Rural  expe-

d ido por  la  Univers idad ESAN.

CERTIFICADO

Este programa está d i r ig ido a  profesionales re lac ionados en e l  

tur ismo.  Profesionales y  técnicos del  sector  públ ico y  pr ivado 

que deseen conocer  las  metodologías y  herramientas para la  

formulación de p lanes de negocio en tur ismo rura l .

PARTICIPANTES

Reconocimiento a  n ive l  nacional  e  
internacional  de ESAN.

Cal idad de p lana docente.

¿POR QUÉ SEGUIR
ESTE PROGRAMA?
Contenido del  programa actual izado y  
con enfoque práct ico.

Ex igencia  académica.

VENTAJAS DE UN CERTIFICADO VIRTUAL
Tendrás el certificado en cualquier 

momento y en cualquier lugar
Tiene va l idez 

legal
Ver i f icable  por  
tu  empleador



ESTRUCTURA
CURRICULAR

LÓGICA Y PLANIFICACIÓN DE NEGOCIOS EN EL SECTOR
DEL TURISMO RURAL

10 SESIONES

Real idad y  tendencias del  sector  tur ismo rura l  a  n ive l  mundia l  y  
nacional .

Anál is is  de opor tunidades ,  benchmarking y  retos.

Modelo canvas y  lógica de negocios en tur ismo rura l  para 
p lanes de negocio.

Anál is is  interno:  Organización ,  procesos,  producto y  recursos
Anál is is  externo:  Mercado,  entorno,  sector  y  competencia .

Anál is is  estratégico:  FODA.



ANÁLISIS DE OPERACIONES Y
ECONÓMICO DEL PLAN DE
NEGOCIOS EN EL SECTOR
TURISMO RURAL
10 SESIONES

10 SESIONES

ANÁLISIS DE LAS FUENTES DE
FINANCIAMIENTO PARA PLANES
DE NEGOCIO EN EL SECTOR DEL
TURISMO RURAL 

Cadena de va lor  y  s istema de va lor  en
los negocios de tur ismo rura l .

Anál is is  de recursos humanos para e l  
desarro l lo  de l  p lan de negocio.

F lu jograma de operaciones ef ic ientes 
en los negocios de tur ismo rura l .

Estructuración de costos para e l  
negocio de tur ismo rura l .

D iseño de ambientes para e l  tur ismo 
rura l .

E laboración de f lu jo  de caja  para e l  
negocio de tur ismo rura l .

PREPARACIÓN DEL EXPEDIENTE
DEL PLAN DE NEGOCIO DE
TURISMO RURAL

10 SESIONES

Asesor ía  y  pr imera presentación del  
t rabajo integrador.

Asesor ía  y  segunda presentación del  
t rabajo integrador.

Presentación y  sustentación del  
t rabajo integrador.

Fuentes de f inanciamiento para p lanes 
de negocios del  sector  tur ismo rura l .

Mecanismos de accesib i l idad.

Al ianzas estratégicas para e l  acceso a  
fondos reembolsables y  no 
reembolsables.

Bancar ización de proyectos-  v iabi l idad

Formatos de presentación de p lanes de 
negocios para e l  sector  de tur ismo 
rura l .



STAFF
DE PROFESORES

DANTE DÍAZ VÁSQUEZ

Magister en Negocios por ESAN, Especialista en Gestión Estratégica de Costos por la Universidad de Piura (UDEP) 
Diploma en Turismo de Naturaleza por la Organización de Estados Americanos (OEA) y el Banco Interamericano de 
Desarrollo (BID), Diploma de Ética, Capital Social y Responsabilidad Social Empresarial por la OEA y el BID, Programa 
avanzado en Marketing y Ventas por la Universidad Santo Toribio de Mogrovejo (USAT), Contador Público Colegiado 
por la Universidad Nacional Pedro Ruiz Gallo. Experiencia de más de 13 años en gestión, supervisión y monitoreo de 
Proyectos, planes de Bio Negocio, fortalecimiento de competencias, En Proyecto financiados por la Cooperación 
Internacional, como el Fondo de las Américas, Fondo Contra Valor Perú Alemania, Heifer Project International; Consul-
tor para CENFOTUR, PROFONANPE, FONDOEMPLEO, MINCETUR, PROMPERU, Fundación WIESE, USAID, CARITAS, 
entre otros. Ha sido Gerente Regional de Comercio Exterior y Turismo del Gobierno Regional de Lambayeque. Ganador 
del Proyecto Turismo emprende Gestión de rutas turísticas sostenible en el Producto Bosques y Pirámides en Lamba-
yeque Gerente de Huaca de Piedra Lodge que busca la sostenibilidad de sus operaciones con trabajo de socios locales
Actualmente gerente de ECOSERVICES SAC..



JAVIER ROSAS DEL PORTAL

WILLIAM ARTEAGA DONAYRE

EXPOSITOR ARTURO ZEVALLOS PÉREZ

Economista senior con extensa experiencia en análisis 
económico, negociaciones comerciales, comercio interna-
cional, economía circular y turismo en el sector privado, 
público, académico e internacional. Más de 10 años de 
experiencia como Director General de Estudios Económi-
cos en Comercio Exterior y Turismo. Ha sido miembro del 
equipo de coordinación y negociación del TLC Perú-EEUU, 
TLC Perú-Canadá y TLC Perú- EFTA. Cuenta con experien-
cia en docencia en reconocidas universidades del país. 

Maestría en Economía de la Universidad San Martín de 
Porres. Ingeniero agrónomo por la Universidad Nacional 
Agraria La Molina y ex coordinador general departamento 
de Agro y Agroindustrias en la Promoción Internacional de 
la Oferta Exportable - PROMPERÚ. Fue jefe del Programa 
de Compensaciones para la Competitividad - AGROIDEAS y 
presidente ejecutivo de Sierra y Selva Exportadora. Ex 
Viceministro de Políticas Agrarias en Ministerio de Agricul-
tura. Miembro del Consejo Consultivo de la Maestría en 
Administración de Agronegocios de ESAN

Licenciado en Economía de la Universidad Nacional Agraria 
La Molina. Estudios de MBA en la Universidad Nacional 
Mayor de San Marcos. Postgrado en comercio exterior. 
Estudios internacionales en Inteligencia de Mercados, 
Administración de Negocios, Medio Ambiente en España, 
Japón, Holanda y Suiza. Consultor de organismos interna-
cionales como la CAF, UNCTAD, COSUDE. Experiencia 
profesional y directiva en promoción de exportaciones, 
inteligencia de mercados y similares. Labora en la Subdirec-
ción de Promoción Internacional de la Oferta Exportable de 
Promperú–Departamento de Agronegocios.

EXPOSITOR WILLIAM SULCA RIVEROS

Egresado de la Maestría en Comunicación y Marketing y la
Maestría de Gestión Pública con más de 15 años de 
experiencia en turismo, marketing, e investigación de 
mercados en empresas del sector público y privado. 
Actualmente, es Especialista en Investigación de Mercados 
Turísticos en el Ministerio de Comercio Exterior y Turismo. 
Ha desempeñado el cargo de especialista en inteligencia 
en PROMPERÚ identificando segmentos potenciales de 
turistas, perfilación y propuesta de estrategias.



ADMISIÓN

PROCESO DE
MATRÍCULA

DURACIÓN Y
HORARIO

Ficha de inscr ipc ión debidamente l lenado.

(*)  Para la  aper tura del  programa,  se debe superar  e l  mín imo de 25 
estudiantes matr icu lados.

(*)  S i  por  a lgún mot ivo de fuerza mayor  ocurra  a lguna cont igencia  con la  
programación de c lases ,  esto se reprogramará en otra  fecha y  horar io  
prev ia  coordinación con los a lumnos y  docente.

(* )  Los postu lantes que sol ic i ten factura a  nombre de empresa se le
enviara e l  formato de aceptación de facturación para su envio  respect ivo.

E l  postu lante  deberá enviar  los  s iguientes 
documentos:

E l  proceso de inscr ipc ión se in ic ia  enviando los
documentos sol ic i tados a  la  asesora de ventas.
Poster iormente ,  se  le  enviara  un correo 
conf i rmando su inscr ipc ión en e l  programa.

40  ses iones -  60  horas de c lase -  modal idad v i r tual
Sábados  de  14:00 a  18:40 horas
Domingos  de  14:00 a  17:10 horas
Clases dos f ines de semana por  mes

Copia s imple  del  DNI  ambas caras.
Copia  del  voucher  de l  depósi to  de la
matr ícu la  o  del  pago tota l .
Copia  de serv ic io  de luz  o  agua o te léfono 
(solo  en caso de pago f raccionado) .
Documento de aceptación de pago f inanciado y  
f i rma de pagaré d ig i ta l  (so lo  en caso de pago 
f raccionado) .



INFORMACIÓN
ECONÓMICA

(* )  E l  f inanciamiento de las  cuotas son s in  intereses. .

Los pagos por  concepto de invers ión tota l  de l  programa o la  matr ícu la  se efectuán 
en las  s iguientes cuentas :

BANCO

Con la Razón Social: Universidad ESAN
RUC: 20136507720

# DE CUENTA SOLES CCI

S/. 4,000AL CONTADO

FRACCIONADO

193-1764415-0-72 002-193-001764415072-16

011-686-00010001574-39

0032-000-03001232752-31

0011-0686-01000111574

200-3001232752

Banco de Crédito BCP

Banco BBVA

Banco INTERBANK

S/. 4,800

S/. 400Matrícula
S/. 6297 Cuotas

Total

PROGRAMA



INFORMES E INSCRIPCIONES

INICIO DE CLASES

27 de Enero del 2024

lalarcon@esan.edu.pe

942 888 974


