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Programa en

Formulacion de Planes de Negocio
en Turismo Rural

POTENCIA TU
VISION



MISION DE ESAN

“Ofrecer una educacién superior humanista
cientifica, y empresarial que contribuya al
desarrollo integral de la persona, al bienestar

de la sociedad y a la formacién de lideres

y profesionales responsables; capaces de
responder a las exigencias de un entorno
globalizado, y de participar activamente en la
creacion de una sociedad equitativa y justa, en el
marco de los principios de libertad y democracia.
Asimismo, promueve y realiza actividades que
favorecen la investigaciéon orientada a consolidar
espacios para la creacidn intelectual y artistica
de la comunidad universitaria, asi como de la
gestidn de negocios”.
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OBJETIVOS

Brindar a los participantes los conocimientos
y herramientas para tener una visién
estratégica de negocios para la identificacidn
de oportunidades comerciales.

Elevar el desarrollo de competencias y
capacidades de técnicos y profesionales para
|la elaboracién de planes de negocio
sostenibles en el tiempo.

Brindar a los participantes las guias para la
aplicacién de los principios “Lean” de
eficiencia en cada uno de los eslabones de Ila
cadena productiva.

Identificar el modelo de negocio viable y
elaboracién de costos y presupuestos de
turismo rural.



:POR QUE SEGUIR
ESTE PROGRAMA?

Contenido del programa actualizado y
con enfoque practico.

Exigencia académica.

Calidad de plana docente.

Reconocimiento a nivel nacional e
internacional de ESAN.

PARTICIPANTES

Este programa esta dirigido a profesionales relacionados en el
turismo. Profesionales y técnicos del sector publico y privado
que deseen conocer las metodologias y herramientas para la
formulacién de planes de negocio en turismo rural.

CERTIFICADO

Los participantes que cumplan satisfactoriamente con los
requisitos del programa, recibiran el Certificado del Programa
en Formulacién de Planes de Negocios en Turismo Rural expe-
dido por la Universidad ESAN.

VENTAJAS DE UN CERTIFICADO VIRTUAL

Tendras el certificado en cualquier Tiene validez Verificable por
momento y en cualquier lugar legal tu empleador
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— ESTRUCTURA
CURRICULAR

LOGICA Y PLANIFICACION DE NEGOCIOS EN EL SECTOR
DEL TURISMO RURAL

10 SESIONES

< Realidad y tendencias del sector turismo rural a nivel mundial y
nacional.

< Andlisis de oportunidades, benchmarking y retos.

< Modelo canvas y légica de negocios en turismo rural para
planes de negocio.

<+ Andlisis interno: Organizacidn, procesos, producto y recursos
Analisis externo: Mercado, entorno, sector y competencia.

<+ Andlisis estratégico: FODA.




ANALISIS DE OPERACIONES Y
ECONOMICO DEL PLAN DE
NEGOCIOS EN EL SECTOR
TURISMO RURAL

10 SESIONES

«< Cadena de valor y sistema de valor en
los negocios de turismo rural.

< Analisis de recursos humanos para el
desarrollo del plan de negocio.

< Flujograma de operaciones eficientes
en los negocios de turismo rural.

< Disefio de ambientes para el turismo
rural.

<« Estructuraciéon de costos para el
negocio de turismo rural.

< Elaboracion de flujo de caja para el
negocio de turismo rural.

PREPARACION DEL EXPEDIENTE
DEL PLAN DE NEGOCIO DE
TURISMO RURAL

10 SESIONES

<~ Asesoria y primera presentacion del
trabajo integrador.

< Asesoria y segunda presentacién del
trabajo integrador.

< Presentacidon y sustentacion del
trabajo integrador.

ANALISIS DE LAS FUENTES DE
FINANCIAMIENTO PARA PLANES
DE NEGOCIO EN EL SECTOR DEL

TURISMO RURAL

10 SESIONES

Fuentes de financiamiento para planes
de negocios del sector turismo rural.

Mecanismos de accesibilidad.

Alianzas estratégicas para el acceso a
fondos reembolsables y no
reembolsables.

Bancarizacién de proyectos- viabilidad

Formatos de presentacidon de planes de
negocios para el sector de turismo
rural.




—— STAFF
DE PROFESORES

DANTE DIAZ VASQUEZ

Magister en Negocios por ESAN, Especialista en Gestion Estratégica de Costos por la Universidad de Piura (UDEP)
Diploma en Turismo de Naturaleza por la Organizacién de Estados Americanos (OEA) y el Banco Interamericano de
Desarrollo (BID), Diploma de Etica, Capital Social y Responsabilidad Social Empresarial por la OEA y el BID, Programa
avanzado en Marketing y Ventas por la Universidad Santo Toribio de Mogrovejo (USAT), Contador Publico Colegiado
por la Universidad Nacional Pedro Ruiz Gallo. Experiencia de mas de 13 afios en gestién, supervisién y monitoreo de
Proyectos, planes de Bio Negocio, fortalecimiento de competencias, En Proyecto financiados por la Cooperacién
Internacional, como el Fondo de las Américas, Fondo Contra Valor Perl Alemania, Heifer Project International; Consul-
tor para CENFOTUR, PROFONANPE, FONDOEMPLEO, MINCETUR, PROMPERU, Fundacién WIESE, USAID, CARITAS,
entre otros. Ha sido Gerente Regional de Comercio Exterior y Turismo del Gobierno Regional de Lambayeque. Ganador
del Proyecto Turismo emprende Gestion de rutas turisticas sostenible en el Producto Bosques y Pirdmides en Lamba-
yeque Gerente de Huaca de Piedra Lodge que busca la sostenibilidad de sus operaciones con trabajo de socios locales
Actualmente gerente de ECOSERVICES SAC..



JAVIER ROSAS DEL PORTAL

Economista senior con extensa experiencia en analisis
econdmico, negociaciones comerciales, comercio interna-
cional, economia circular y turismo en el sector privado,
publico, académico e internacional. Mas de 10 afos de
experiencia como Director General de Estudios Econémi-
cos en Comercio Exterior y Turismo. Ha sido miembro del
equipo de coordinacién y negociacion del TLC Perd-EEUU,
TLC Perd-Canadé y TLC Perd- EFTA. Cuenta con experien-
cia en docencia en reconocidas universidades del pais.

WILLIAM ARTEAGA DONAYRE

Maestria en Economia de la Universidad San Martin de
Porres. Ingeniero agrénomo por la Universidad Nacional
Agraria La Molina y ex coordinador general departamento
de Agro y Agroindustrias en la Promocién Internacional de
la Oferta Exportable - PROMPERU. Fue jefe del Programa
de Compensaciones para la Competitividad - AGROIDEAS y
presidente ejecutivo de Sierra y Selva Exportadora. Ex
Viceministro de Politicas Agrarias en Ministerio de Agricul-
tura. Miembro del Consejo Consultivo de la Maestria en
Administracién de Agronegocios de ESAN

EXPOSITOR ARTURO ZEVALLOS PEREZ

Licenciado en Economia de la Universidad Nacional Agraria
La Molina. Estudios de MBA en la Universidad Nacional
Mayor de San Marcos. Postgrado en comercio exterior.
Estudios internacionales en Inteligencia de Mercados,
Administracion de Negocios, Medio Ambiente en Espaiia,
Japdn, Holanda y Suiza. Consultor de organismos interna-
cionales como la CAF, UNCTAD, COSUDE. Experiencia
profesional y directiva en promocién de exportaciones,
inteligencia de mercados y similares. Labora en la Subdirec-
cién de Promocion Internacional de la Oferta Exportable de
Promperd—Departamento de Agronegocios.

EXPOSITOR WILLIAM SULCA RIVEROS

Egresado de la Maestria en Comunicacion y Marketing y la
Maestria de Gestion Plblica con mas de 15 afios de
experiencia en turismo, marketing, e investigacion de
mercados en empresas del sector publico y privado.
Actualmente, es Especialista en Investigacion de Mercados
Turisticos en el Ministerio de Comercio Exterior y Turismo.
Ha desempefiado el cargo de especialista en inteligencia
en PROMPERU identificando segmentos potenciales de
turistas, perfilacion y propuesta de estrategias.



ADMISION

El postulante debera enviar los siguientes
documentos:

Ficha de inscripcién debidamente llenado.

++ Copia simple del DNI ambas caras.

+ Copia del voucher del depdsito de la
matricula o del pago total.

+ Copia de servicio de luz o agua o teléfono

(solo en caso de pago fraccionado).

+ Documento de aceptacidon de pago financiado y
firma de pagaré digital (solo en caso de pago
fraccionado%.

(*) Para la apertura del programa, se debe superar el minimo de 25

estudiantes matriculados.
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(*) Los postulantes que soliciten factura a nombre de empresa se le
enviara el formato de aceptacion de facturacién para su envio respectivo.

PROCESO DE
MATRICULA

El proceso de inscripcidn se inicia enviando los
documentos solicitados a la asesora de ventas.
Posteriormente, se le enviara un correo
confirmando su inscripcién en el programa.

—— DURACIONY
HORARIO

40 sesiones - 60 horas de clase - modalidad virtual
Sabados de 14:00 a 18:40 horas

Domingos de 14:00 a 17:10 horas

Clases dos fines de semana por mes

(*) Si por algiin motivo de fuerza mayor ocurra alguna contigencia con la
programacién de clases, esto se reprogramara en otra fecha y horario
previa coordinaciéon con los alumnos y docente.




It it
TR Y e
711!

I

—— INFORMACION
ECONOMICA

PROGRAMA

AL CONTADO s/. 4,000

FRACCIONADO

Matricula S/. 400
7 Cuotas s/. 629
Total s/. 4,800

(*) El financiamiento de las cuotas son sin intereses..

Los pagos por concepto de inversién total del programa o la matricula se efectudn
en las siguientes cuentas:

BANCO # DE CUENTA SOLES CCl

Banco de Crédito BCP 193-1764415-0-72 002-193-001764415072-16

Banco BBVA 0011-0686-01000111574 011-686-00010001574-39

Banco INTERBANK 200-3001232752 0032-000-03001232752-31

Con la Razon Social: Universidad ESAN
RUC: 20136507720
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INFORMES E INSCRIPCIONES

lalarcon@esan.edu.pe

942 888 974

INICIO DE CLASES

27 de Enero del 2024
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