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DIPLOMA INTERNACIONAL

Gestion de Negocios
Porcicolas




OBJETIVO

El diploma busca fortalecer la capacidad de desempenar cargos en gerencia
o direccion superior en empresas del sector porcicola. Asimismo, brinda los
conocimientos y herramientas para realizar un diagndstico de los sistemas de
negocios porcicolas y analisis de competitividad de las cadenas productivas.

DIRIGIDO A

« Profesionales vinculados al sector porcicola o afines con al menos un afo de
experiencia.

« Empresarios / emprendedores que deseen iniciar o reforzar su negocio.
Recomendable con al menos 2 afios de experiencia en el sector porcicola o afines.

|
Fortalecer la capacidad de Obtener conocimientos y
o desempenar cargos en la _|_|_|_ herramientas que permitan
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.—--—Q-. gerencial general o direccion tener un enfoque de negocio
—I]| superior en organizaciones o ) para la gestion de empresas
empresas del sector porcicola. porcicolas.

Conocer los areas que
involucran una adecuada
gestion de organizaciones
0 empresas porcicolas.

Realizar un diagndstico de los
@ «— sistemas de negocios porcicolas

y analisis de competitividad

de las cadenas productivas.

ENEFICIOS
Eo ==

N
« Certificado a nombre de « Contenido actualizado « Plana docente con
la Universidad ESAN y con enfoque practico amplia experiencia
 Reconocimientoa nivel « Clases online en tiempo « Importante red de
nacional e internacional real con clases contactos en el

de ESAN grabadas. sector



MALLA CURRICULAR

Compuesto por 6 cursos y temario tentativo*

CURSO 1:
Realidad y gestion estratégica porcicola

Analisis general de la actualidad porcicola.

Fundamentos del analisis estratégico porcicola.

Definicion del negocio. Entendiendo la empresa y su cadena de valor.

Diagnéstico interno y externo de empresas porcicolas.

Definicion de estrategias y planeamiento de negocios.

CURSO 2:
Gestion de Marketing y Ventas

Contexto comercial porcicola.

Andlisis de mercado B2B e identificacion del cliente.

Estrategias de comercializacion y ventas de productos porcicolas.

Gestidn y control de ventas.

Estudio de casos de comercializacion porcicola.

CURSO 3:
Gestion de operaciones porcicolas

Cadena de valor aplicado al sector porcicola

Procesos reproductivos para la produccion porcicola.

Procesos sanitarios para la produccion porcicola.

Manejo de proveedores, aspectos generales de logistica.

(*) El temario esta sujeto a actualizaciones o modificaciones



MALLA CURRICULAR

Compuesto por 6 cursos y temario tentativo*

CURSO 4:
Fundamentos contables y financieros Porcicola

Fundamentos contables basicos usados en el sector porcicola

Activo fijo y activos biolégicos porcicolas.

Inversion, intangible, pasivos y patrimonio.

Andlisis de estados financieros de empresas porcicolas.

Definicion y clasificacion de costos en el sector porcicola

Gestion de costos y principales KPIs porcicolas

CURSO 5:
Formulacion de proyectos Porcicolas

F =
Fundamentos econémicos porcicolas para la toma de las decisiones. '

Andlisis de la oferta y la demanda en el sector porcicola. :

Componentes macroecondmicos que influyen en el sector porcicola.

Objetivos financieros y herramientas de medicién de valor. — J Jl .
- |

Flujo de caja econdmico y evaluacion del riesgo en inversion porcicola.

CURSO 6:

Diseio organizacional y de RRHH en empresas Porcicolas

Desarrollo de una cultura organizacional en el sector porcicola.

La configuracién organizacional, funciones, procesos y
alineamiento institucional.

Liderazgo y trabajo en equipo.

Reclutamiento, seleccion, motivacion y retencion laboral de mando
obreros y mandos medios.

Estudio de casos del manejo organizacional en empresas
porcicolas

(*) El temario estd sujeto a actualizaciones o modificaciones




PLANA DOCENTE

ADRIANA
PENA

Directora técnica en
3tres3 | Latinoamérica
- red de inteligencia y
conocimiento dedicada
al sector porcino

Actual Controller de costos e inversiones en
San Fernando y ex Jefe de Costos en Alicorp.
Ha laborado en distintas empresas como: San
Fernando S.A, ADM, Energy Services SAC,
Recolsa SA, Gelateria Laritza. MBA por ESAN,
con mencién en proyectos de inversion
Especializado en Costos y Finanzas.

OSCAR
HUERTAS

()
Ex Gerente de

salud animal en
Neovia Group

Médico veterinario por la UNMSM y Magister en
Administracion por ESAN. En Per(, ha sido
fundador de la empresa LIMAVET, de animales de
compafia. Ha desempefiado cargos gerenciales,
en las empresas San Fernando, Redondos, Chimu
Agropecuaria, entre otras. En Bolivia se desempefié
como Gerente General, en las empresas
ILENDER BOLIVIAy en la integracién avicola
PRODASA.

ANDRES w
GUTIERREZ

Gerente de Mercadeo y
Ventas en SuperCerdo
Paisa - empresa
colombiana lider en el
sector porcicola

MBA por ESAN e Ingeniero Agricola por la
UNALM. Cuenta con experiencia practica de 22
anos en gestién de proyectos en San Fernando,
habiendo ocupado puestos de Project Manager
en Investigacion e Innovacién de Nuevos
Negocios y Senior Business Project Manager.

(*) La plana docente es referencial, en caso de que uno de los profesores indicados no pueda dictar en algiin momento serd reemplazado

por otro profesional de su mismo nivel y trayectoria académica.

Ha sido Coordinadora del Programa de
Fortalecimiento Empresarial en PorkColombia,
Profesional de investigacion y Asesora de proyectos
en Asoporcicultores. Brand Manager y actual
Directora técnica en 3tres3. Es médico veterinaria
zootecnista, cuenta con un MBA por la Universidad
Sergio Arboleda y maestria en Agrociencias por
la Universidad La Salle.

ELVIO

(“)
FLORES

CONTROLLER
DE COSTOS E
INVERSIONES
en San Fernando

Actualmente es consultor en produccién porcina,
cuidado y nutriciéon animal. Ha ocupado cargos
de Director Técnico Comercial para México,
Ameérica Central y el Caribe en Bedson, Gerente de
Negocios Porcinos en Laboratorios Sanfer,
entre otros. Es médico veterinario zootecnista,
especialista en produccién porcina, MBA por la
Benemerita Universidad Autdnoma de Pueblay
PhD por ISU de México.

(<)

Director de Empresa
en Naxos BPO
Corporation

JESUS
ODAR

Es Gerente de Mercadeo y Ventas en Supercerdo
Paisa, teniendo el logro de consolidar la marca
supercerdo como la segunda marca mas valorada
de Colombia en la categoria de carne de cerdo.
Ha sido Jefe de Ventas en Cuatro Patas, Director
Comercial en ComerVet, Manager de Territorio
para la Division de Salud Animal de Laboratorios
Pfizer. Es médico veterinario por la Universidad
de Antioquia y MBA por la Universidad Camilo

José Cela.

JOSE
YALLICO
Senior Business
Project Manager en

San Fernando




DURACION Y HORARIO
(O 1205 @) Gain

Online

Duracion  §() sesiones

~—{~ . 5
—— Finde semana @ SAB 3:00-6:15PM
E R RN s
Cada 15 dias DOM 9:00 AM - 12:15 PM
Frecuencia Horario

(1) Las fechas programadas pueden ser sujetas de cambio con la anticipacion
necesaria.

CERTIFICADO

Los participantes que cumplan satisfactoriamente con los requisitos
del diploma, recibiran:

DIPLOMA INTERNACIONAL EN GESTION DE NEGOCIOS
PORCICOLAS

El certificado es virtual y expedido por la Universidad ESAN.

UNIVERSIDAD

Nota: La denominacién Diploma de nuestros productos responde a la promulgacion
de la nueva Ley Universitaria 30220. En ningun caso se debera entender que este
programa académico corresponde a la categoria de Diplomados de Posgrado
establecida en el articulo 43 .1

de la precitada Ley 30220.




ADMISION

El postulante debera enviar los siguientes documentos:

m Ficha de inscripcién debidamente llenado.
m Copia simple del DNI ambas caras.

m Copia del voucher del deposito de la
matricula o del pago total.

(*) Para la apertura del programa, se debe superar el minimo
de 23 estudiantes matriculados.

(*) Si por algtin motivo de fuerza mayor ocurra alguna
contigencia con la programacién de clases, esto se
reprogramara en otra fecha y horario previa coordinacién con
los alumnos y docente.

B Copia de servicio de luz o agua o
teléfono (solo en caso de pago

fraccionado).

m Documento de aceptacion de
pago financiado (solo en caso de
pago fraccionado).

(*) Los postulantes que soliciten factura a nombre
de empresa se le enviara el formato de aceptacion
de facturacion para su envio respectivo

(*) Los alumnos que soliciten pago fraccionado
tendran que firmar virtualmente sus letras de pago.

INFORMACION FINANCIERA

AL CONTADO S/.6000
FRACCIONADO

Matricula S/. 400

8 cuotas S/. 825
Total S/. 7000

(*) El financiamiento de las cuotas son sin intereses.

(*) Consultar por descuentos especiales.

Los pagos por concepto de inversiéntotal del programa o la matricula se efectuan en

las siguientes cuentas:

BANCO N DE CUENTA SOLES S

Banco de Crédito BCP 193-1764415-0-72 002-193-001764415072-16
Banco BBVA 0011-0686-01000111574 011-686-00010001574-39
Banco INTERBANK 200-3001232752 0032-000-03001232752-31

Razon Social: UNIVERSIDAD ESAN
RUC: 20136507720
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