
DIPLOMA

Formulación y 
evaluación de proyectos 
en comunidades indígenas  
y andinas

MISIÓN
“Formar líderes globales emprendedores con sentido ético y
responsabilidad social, en asociación con organizaciones referentes
para alcanzar la excelencia en su gestión y contribuir al desarrollo
del conocimiento"

Formulación de Planes de 
Negocios bajo el modelo 
“PROCOMPITE”

DIPLOMA



SÉ UN EXPERTO Y MARCA LA DIFERENCIA EN 
EL DESARROLLO DE PROYECTOS A COMUNIDADES

DIPLOMA

Formulación y 
evaluación de proyectos 
en comunidades indígenas  
y andinas

MISIÓN
“Formar líderes globales emprendedores con sentido ético y
responsabilidad social, en asociación con organizaciones referentes
para alcanzar la excelencia en su gestión y contribuir al desarrollo
del conocimiento"

LOGROS

MISIÓN

OBJETIVO
Proporcionar los conocimientos y herramientas necesarias 
para formular planes de negocios sostenibles, logrando 
impactos en los diversos sectores productivos de cada una 
de las regiones.

BENEFICIOS

• Certificado a nombre 
    de la Universidad 
    ESAN

• Reconocimiento a 
    nivel nacional e 
    internacional de ESAN     

• Contenido actualizado 
   y con enfoque 
    práctico

• Charlas Magistrales

• Plana docente 
   con experiencia 
   empresarial

• Importante red 
   de graduados.

“Formar líderes globales emprendedores con sentido ético y 
responsabilidad social, en asociación con organizaciones referentes 
para alcanzar la excelencia en su gestión y contribuir al desarrollo 
del conocimiento”



Información de mercado e inteligencia comercial

Análisis de la oferta y de la competencia

Análisis de la demanda

Definición del precio

Plan de producción: agrícola, pecuario, forestal

Tipología de gastos

Planteamiento de mejoras tecnológicas

Proyección de ventas

Identificación de factores de riesgo

Base teórica del proceso concursable PROCOMPITE

Definición del concepto de competitividad y sus alcances
Plan de negocios: contenidos mínimos

Herramientas de marco lógico: de la definición de la problemática             
a la implementación de la innovación tecnológica

Requisitos de elegibilidad, legales y documentarios

LOGROS

MALLA CURRICULAR
Compuesto por 6 cursos y temario tentativo*

(*) El temario está sujeto a actualizaciones o modificaciones

Introducción y proceso de elegibilidad

CURSO 1:

Desarrollo de propuesta productiva

CURSO 2:

Estudio de mercado

CURSO 3:



Descripción del SIPROCOMPITE

Utilización de los módulos del sistema

Llenado del aplicativo SIPROCOMPITE

Carga de documentos legales y anexos

Ejercicio práctico

Caso de cultivos agrícolas (permanentes y anuales)

Caso de cadena pecuaria

Caso de cadenas forestales

Caso de otros tipo de proyectos

Condiciones y supuestos iniciales

Estructura de Inversión: capital de trabajo e inversión fija

Costos de producción de acuerdo a la cadena de valor

Estructura básica de Flujo de caja: Económico y financiero

LOGROS

MALLA CURRICULAR
Compuesto por 6 cursos y temario tentativo*

(*) El temario está sujeto a actualizaciones o modificaciones

Evaluación económica financiera

CURSO 4:

Implementación de proyectos
CURSO 5:

Aplicaciones desde el SIPROCOMPITE
CURSO 6:



PLANA DOCENTE

YAN
MERCADO

JORGE
SANDOVAL

Consultor de Proyectos. Ex Director Ejecutivo del Programa 
de Compensaciones para la Competitividad – AGROIDEAS 
del MIDAGRI. Coordinador de Fondo de Incentivos en el 
Programa Nacional de Conservación de Bosques del MINAM. 
Ex Asesor Principal de la Comisión Agraria del Congreso de 
la República. Docente en la Maestría de Administración de 
Agronegocios en la Universidad ESAN. Especialista en 
formulación y evaluación económica – financiera de planes 
de negocios y articulación al mercado, con enfoques 
transversales para el desarrollo local y gerencia de clúster. 
Cuenta con maestría en Gestión y Administración Pública 
y es Licenciado en Administración de Empresas por la 
Universidad de Piura.

Ha sido Director en gestión en el Proyecto 
CEPSA DIAG PRODUCTIVO L131 de INERCO, 
Coordinador General Proyectos en el Programa 
Nacional de Conservación de Bosques, 
Consultor en Gestión de Proyectos en el BID, 
Jefe de la Unidad de Promoción-AGROIDEAS, 
entre otros. Ha asumido posiciones directivas en 
temas relacionados a I+D+i, reconversiones 
productivas, planes de agronegocios, 
aprovechamiento sostenible, conservación de 
bosques y otros. Máster en Diseño, Gestión y 
Dirección de Proyecto (PMI) e Ingeniero en 
Ciencias Agrarias por la UNALM.

(*) La plana docente es referencial, en caso de que uno de los profesores indicados no pueda dictar en algún momento será 
reemplazado por otro profesional de su mismo nivel y trayectoria académica.

FIORELLA
PUCCINELLI

Ex Director en Gestión en el 
Proyecto CEPSA DIAG 
PRODUCTIVO L131 de 
INERCO

Ex Director Ejecutivo 
del Programa de 
Compensaciones 
para la 
Competitividad 
-AGROIDEAS

Ex Jefe Unidad de 
Mercados de Servicios 
de Innovación en PNIA

Ha sido Jefe Unidad de Mercados de Servicios de Innovación y 
Especialista de Seguimiento y evaluación de Proyectos en 
PNIA, Coordinadora de Iniciativas de Apoyo a la Competitividad 
Productiva en el Ministerio de la Producción, Profesional en 
Evaluación en Planes de Negocio - AGROIDEAS, entre otros. 
Más de 10 años de experiencia en la gestión de proyectos y 
planes de negocios de innovación con organizaciones de 
productores agrarios; desarrollo y control de calidad de 
proveedores y vigilancia de la seguridad alimentaria Cuenta 
con maestría en analítica, innovación y tecnología por INCAE 
Business School y Administración de Agronegocios por ESAN.

WILLIAM
ARTEAGA

Ex Coordinador general del departamento de 
Agroindustrias en la Promoción Internacional de la 
Oferta Exportable – PROMPERÚ. Jefe del Programa de 
Compensaciones para la Competitividad–AGROIDEAS, 
Ex Viceministro de Políticas Agrarias en Ministerio 
de Agricultura y Ex Presidente ejecutivo de Sierra y 
Selva Exportadora. Ha participado en diversos foros 
nacionales e internacionales en temas agrícolas, 
rondas de Negociación de la OMC, de los TLC con 
EEUU, MERCOSUR, la CAN, México y Chile. Cuenta con 
Maestría en Economía por Universidad San Martín de 
Porres e Ingeniero agrónomo por la UNALM.

Ex Coordinador general del 
departamento de Agroindustrias 
en la Promoción Internacional 
de la Oferta Exportable – 
PROMPERÚ.



CERTIFICADO
Los participantes que cumplan satisfactoriamente con los requisitos 
del programa, recibirán:

DIPLOMA EN FORMULACIÓN DE PLANES DE NEGOCIOS BAJO 
EL MODELO "PROCOMPITE"

El certificado es virtual y expedido por la Universidad ESAN.

DURACIÓN Y HORARIO

Duración

Frecuencia Horario

Modalidad

Online

Cada 15 días

(1) Las fechas programadas pueden ser sujetas de cambio con la anticipación 
necesaria.

Nota: La denominación Diploma de nuestros productos responde a la promulgación 
de la nueva Ley Universitaria 30220. En ningún caso se deberá entender que este 
programa académico corresponde a la categoría de Diplomados de Posgrado 
establecida en el artículo 43 .1 
de la precitada Ley 30220.

MAR Y JUE
07:00 - 10:00 PM 

60 sesiones

horas120 
en

lectivas



Total

FRACCIONADO

Los pagos por concepto de inversión total del programa o la matrícula se efectuán en 
las siguientes cuentas:

Banco de Crédito BCP

Banco BBVA

193-1764415-0-72

0011-0686-01000111574

AL CONTADO

Matrícula

8 cuotas

S/. 400
S/. 825

N DE CUENTA SOLES CCI

Banco INTERBANK 200-3001232752

002-193-001764415072-16

011-686-00010001574-39

0032-000-03001232752-31

Razón Social: UNIVERSIDAD ESAN

RUC: 20136507720

S/. 6000

S/. 7000

BANCO

(*) El financiamiento de las cuotas son sin intereses.

INFORMACIÓN FINANCIERA

(*) Consultar por descuentos especiales.

ADMISIÓN
El postulante deberá enviar los siguientes documentos:

Ficha de inscripción debidamente llenado.

Copia simple del DNI ambas caras.

Copia del voucher del depósito de la
matrícula o del pago total.

Copia de servicio de luz o agua o 
teléfono (solo en caso de pago 
fraccionado).

Documento de aceptación de pago 
financiado (solo en caso de pago 
fraccionado).

(*) Para la apertura del programa, se debe superar el mínimo 
de 23 estudiantes matriculados.
(*) Si por algún motivo de fuerza mayor ocurra alguna 
contigencia con la programación de clases, esto se 
reprogramará en otra fecha 
y horario previa coordinación con los alumnos y docente.

(*) Los postulantes que soliciten factura a nombre 
de empresa se le enviara el formato de aceptación 
de facturación para su envio respectivo
(*) Los alumnos que soliciten pago fraccionado 
tendran  que firmar virtualmente sus letras de pago.



INFORMES E INSCRIPCIONES

Cristina Rosales

961 546 667

crosalesq@esan.edu.pe


